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TOP News – 1° Trimestre 2016 

 

Notiziario periodico per approfondire l’uso del “Gestionale integrato TOP” alla luce delle nuove funzioni 
sviluppate e inserite nel prodotto standard distribuito a tutti i clienti sotto regolare contratto di manutenzione 

 

 

Standard “de facto” per le aziende che operano su Commessa nella 
realizzazione e manutenzione di Impianti Civili e Industriali. 

Integrazione con il mondo Tablet / Smartphone 

Integrazione portali web 
 

 Aggiornamento versione 4.16a - 5.16  

E’ stata resa disponibile sul sito web www.top-systemsrl.com la nuova versione del 

programma “Gestionale TOP” con gli ampliamenti e le correzioni allineate alla nuova 

piattaforma 5.15. Tutti gli ampliamenti inseriti sono disponibili anche sulla piattaforma 4.15 
 

Ricordiamo che l’ASSISTENZA - HOT LINE  é attiva dalle 8,30 alle 12,30 e dalle 13,30 alle 17,30 

Oltre il normale orario di lavoro, per questioni urgenti, potete chiamare il 338-2346854 

dalle ore 17,30 sino alle ore 18,30 e dal lunedì al venerdì 

TELEASSISTENZA con www.teamviewer.com (Rel.8) richiamabile con il “?” dal menù TOP 

 

 

 

http://www.top-systemsrl.com/
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Aggiornamenti sulla versione corrente (4.16a - 5.16)  

 
 

Gestione Contabile 
Inserito modifiche per la Certificazione Unica dei Compensi ai Professionisti. Aggiunto alcuni nuovi campi per integrare le 
nuove disposizioni di legge che consentono di produrre autonomamente il file (.CCF) da validare e spedire all’Agenzia delle 
Entrate mediante accesso al proprio cassetto fiscale. Contestualmente vengono prodotti i file .PDF dei modelli Unici 
predisposti dall’agenzia da consegnare ai professionisti (stampa semplificata) e al proprio studio commercialista (stampa 
originale).  
 

Magazzino 
Realizzata Gestione “Offerta Speciale” ovvero la possibilità di impostare un prezzo di vendita secco su un articolo a magazzino 
che si sostituisce a tutte le politiche di vendita precedentemente impostate. Il nuovo prezzo verrà utilizzato su tutti i 
documenti come prezzo imposto e non potrà essere ulteriormente scontato nelle offerte o dalla gestione tablet agenti. Per 
attivare l’offerta speciale occorre (con doppio click) impostare la flag “offerta” e poi settare sulla anagrafica dell’articolo il 
prezzo al quale si intende vendere il prodotto. Le modifiche manuali sulle voci sono sempre possibili (prezzi e sconti) 

 
Fatture Passive 

In presenza di un arrotondamento del valore imponibile da parte del fornitore diversamente da quanto risulta dalla corretta 
applicazione della catena (quantità fornita) x (prezzo lordo scontato) viene risolto dal programma rideterminando il valore 
dello sconto applicato (riduzione o maggiorazione dello stesso). Vedere area approfondimento 

 
Ordini Fornitore 
 Aggiunta una nuova funzionalità per consentire la rapida assegnazione di fornitori ad una voce di Offerta Cliente.  

Questa modalità permette di generare per ogni voce offerta cliente diversi ordini di acquisto ai fornitori indicati . Questi ordini 
però, nella trattazione attuale saranno esclusivamente a “sal con autorizzazione” e conterranno una sola voce il cui contenuto 
può essere liberamente impostato nella nota predisposta sulla apposita videata di assegnazione (notes a fianco del bottone 
Imposta). Questo facilità la trattazione di ordini di esecuzione per lavori da eseguire in appalto in base ad un apposito bando 
di gara precedentemente caricato come ordine cliente. Si accede dall’apposito nuovo bottone “Ordini Fornitore” presente ad 
esempio sull’elenco voci di un’offerta cliente. Dall’offerta cliente la funzione permette di impostare la scelta dei fornitori ma 
non genera ordini di acquisto. Solo la successiva conversione da “offerta cliente” a “ordine cliente” genererà gli ordini 
fornitore abbinati all’ordine cliente in quel momento generato. 

 
 

Utilità 
Gestione Automezzi estesa con trattazione dei “Tagliandi”  e “Verifiche” . Viene mantenuto lo storico degli interventi eseguiti e 
vengono visualizzate le scadenze prossime delle attività di manutenzione sui mezzi inseriti. 
Dalla gestione dei moduli di stampa è ora possibile generare fogli “word” popolati con i campi del gestionale e terminare la 
compilazione del word immediatamente: in sostanza una gestione mista che al contempo realizza una stampa word 
immediatamente modificabile e integrabile dall’operatore (ottima per la gestione ordini di subappalto dove spesso è necessaio 
inserire testi liberi oppure per le offerte cliente ove si vuole personalizzare con immagini ed altro il documento da spedire al 
cliente) mantenendo la fonte delle informazioni generatrici della stampa nel gestionale.  
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Aggiornamento Listini Costruttori 

 
Nel corso degli ultimi 90 giorni sono stati pubblicati, aggiornati e resi disponibili sul nostro sito 

www.top-systemsrl.com i seguenti listini Metel: 

 
 

 
 

LISTINI COSTRUTTORI Aggiornamento al 31/03/2016 

 Decorrenza Listino Data pubblicazione 

AECO 01/02/2016 25/03/2016 

AERTECNICA 01/02/2016 25/03/2016 

BOCCHIOTTI - INSET 01/01/2016 25/03/2016 

BTICINO 01/01/2016 25/03/2016 

CROUZET 11/01/2016 25/03/2016 

GE POWER CONTROL 01/02/2016 25/03/2016 

HT ITALIA + GEF 01/02/2016 25/03/2016 

LOMBARDO 01/01/2016 25/03/2016 

O.ERRE 05/01/2016 25/03/2016 

OMRON 02/01/2016 25/03/2016 

PHOENIX 02/01/2016 25/03/2016 

SIDE 14/01/2016 25/03/2016 

TECNOGAS 21/01/2016 25/03/2016 

THEBEN 01/02/2016 25/03/2016 

TOP ITALIA 01/02/2016 25/03/2016 

WEIDMULLER 01/02/2016 25/03/2016 

ARNOCANALI 01/03/2016 25/03/2016 

CABUR 01/04/2016 25/03/2016 

COMELIT 01/03/2016 25/03/2016 

DEHN 05/02/2016 25/03/2016 

DISANO 07/03/2016 25/03/2016 

DURALAMP 01/03/2016 25/03/2016 

ELCART 01/03/2016 25/03/2016 

ERICO 01/03/2016 25/03/2016 

EURO 2000 16/02/2016 25/03/2016 

EZM 15/02/2016 25/03/2016 

FRACARRO 01/03/2016 25/03/2016 

HAGER ITALIA + FLASH 01/01/2016 25/03/2016 

ILME 03/03/2016 25/03/2016 

ITALWEBER 01/03/2016 25/03/2016 

IVELA 01/03/2016 25/03/2016 

LOVATO 01/03/2016 25/03/2016 

MARECO 01/02/2016 25/03/2016 

http://www.top-systemsrl.com/
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LISTINI COSTRUTTORI Decorrenza Listino Data pubblicazione 

ORBIS 01/02/2016 25/03/2016 

PERFORMANCE IN LIGHTING 

(PRISMA) 01/02/2016 

25/03/2016 

ROCKWELL 29/02/2016 25/03/2016 

SICOM UPS 01/03/2016 25/03/2016 

TECNOGAS 01/03/2016 25/03/2016 

VEMER 16/02/2016 25/03/2016 

CAME RICAMBI 01/03/2016 25/03/2016 

CON.TRADE 01/03/2016 25/03/2016 

GENERAL D'ASPIRAZIONE 01/02/2016 25/03/2016 

LE PROLUNGHE 01/03/2016 25/03/2016 

LINCE ENERGY 01/03/2016 25/03/2016 

NEW ELFIN 01/04/2016 25/03/2016 

O.ERRE 15/03/2016 25/03/2016 

PERRY 01/03/2016 25/03/2016 

PHILIPS APPARECCHI 25/02/2016 25/03/2016 

PHILIPS LAMPADE 01/02/2016 25/03/2016 

SIEMENS 15/03/2016 25/03/2016 
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Scheda di Approfondimento 

 
CASO DELLA PRESENZA DI ARROTONDAMENTI SUGLI IMPORTI DELLE VOCI DI FORNITURA 
 
Si ponga il caso di un acquisto dove il prezzo unitario scontato dell’articolo moltiplicato per in numero di pezzi in bolla 
dia origine ad un importo di riga arrotondato in maniera diversa dal fornitore rispetto alla logica che determina 
l’arrotondamento nel gestionale.  
Facciamo il caso ad esempio di un articolo acquistato in numero 3 pezzi con le seguenti caratteristiche: 
prezzo di listino € 96,30 – sconti applicati 45% + 5% - prezzo unitario netto € 51,376050 
Moltiplicando prima il prezzo unitario scontato per il numero di pezzi e poi arrotondando con la regola dello 0,5 si 
ottiene € 154,13 (€ 154,12815 che arrotondato alla 2^ cifra decimale porta a € 154,13) 
Se invece il fornitore applica l’arrotondamento alla 2^ cifra decimale prima di moltiplicare per la quantità di pezzi 
otteniamo € 154.14 (€ 51,376050 diventano € 51,38 che moltiplicato per 3 pezzi porta a € 155.14) 
Da qui nasce il problema dell’arrotondamento al centesimo ovvero il fatto che il prezzo esposto dal fornitore in fattura 
è più alto di 1 centesimo rispetto a quello che si sarebbe determinato con la regola standard di arrotondamento. 
 
Per risolvere questo problema di quadratura (ddt-fattura) senza alterare il prezzo lordo unitario dell’articolo o la 
scontistica base memorizzata sulla scheda articolo è sufficiente rideterminare la reale scontistica applicata dal 
fornitore su questo particolare acquisto. L’effetto , in questo modo, è circoscritto alla voce specifica di questa fattura. 
 
Il gestionale turboTop risolve rideterminando gli sconti attraverso la mappa richiamabile dal dettaglio DDT con la 
premuta del bottone “Sconti” . Lo sconto viene automaticamente rideterminato (ridotto in questo caso). 
 

 
 

 


